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APRES 1a TROISIEME

BAC GENERAL BAC TECHNOLOGIQUE BAC PROFESSIONNEL
TERMINALE S, ES ou L TERMINALE STMG TERMINALE PRO
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APRES la TROISIEME

IEME DE SECONDE PREMIERE TERMINALE
COLLEGE PROFESSIONNELLE PROFESSIONNELLE PROFESSIONNELLE

| ] |
NOUVEAUX PROGRAMMES D'ENSEIGNEMENTS GENERAUX

TEEY P
PRI TIMMHEAERT

CHOIX D'UME DES Acquisition des compétences Module de pou rsuite d'études ou
3 FAMILLES DE professionnellas communes d'aide & insertion
METIERS de 1a famille ‘ professionnelle
Choix de 1a -
spécialité de ACOQUISITION DES COMPETENCES
0 U bascoalaunéat DE LA SPECIALITE
professiannel
Choix d'emploi ou d'¢odes
CHOIX DE LA ACOUISITION DES | supérieures (Parcoursup)
LA SPECIALITE
1
d & 6esemaines de PFMF 6 & & eemaines de FFMP 8 semaines de PFFMP
Initialisation du projet/ chef | Réalllmmdu prouu chef
dloeuvre

EPREUVES EPREUVES
ANTICIPEES DU BAG
DU BAC

EN . f'.l”.:.'i'df'm LA TRAMEFORMATION BE LA VOIE PROFESSIONMELLE poun viEmE ABCT 2018

BE L& DINFIANCE




Gontenus de FORMATION

ENSEIGNEMENT GENERAL

francais - mathématiques - histoire-géographie - langues - éducation artistique - EPS

ENSEIGNEMENT PROFESSIONNEL

droit - économie - prévention santé environnement,

GERER ANIMER VENDRE
= Approvisionner = Organiser I'offre produit = Préparer la vente
I'entreprise = Développer des animations = Fidéliser la clientéle
= Gérer les produits = Mettre en place des = Réaliser des ventes de
= Prévenir les risques promotions produits
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Formations en ENTREPRISE

PERIODES DE FORMATION EN MILIEU PROFESSIONNEL

E 2nde PRO =» 7 semaines { 9

Carrefour

1°¢ PRO =» 8 semaines viscos s A8 ciectropizet
Tale PRO = 8 semaines
Objectifs des stages

=> Intégrer des COMPETENCES PROFESSIONNELLES
=> Développer TAUTONOMIE

=> Mettre en situation de RESPONSABILITE

=> Développer la CAPACITE d’INITIATIVE




DES ACTIVITES DYNAMIQUES

D UTILISER LES NOUVELLES TECHNOLOGIES

e —
P COMMUNIQUER

P> ANALYSER

P EXPLIQUER

P> PROPOSER




Conduire des PROJETS

JOURNEES P ES OUVERTES




poursuivre ensuite vers...

- BTS commercial France (bac+2) et licence pro (bac+3)

- Classes préparatoires dédiées aux bac Pro

- Institut privé supérieur, au Maroc

- écoles supeérieures, a I'étranger

- autres voies tourisme, evenementiel, arts graphiques

| la voie PRO

BAC PROFESSIONNEL

TERMINALE PRO

PREMIERE PRO

SECONDE PRO
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Nos anciens éleves

LES FORMATIONS BAC +2 :

BTS MUC ET NRC e - EHB

Managemen!

BTS COMMERCE INTERNATIONAL am Uit e i vy

EFA A CASABLANCA

LES FORMATIONS BAC +2 A BAC +5 :
IDRAC A PARIS
Ecole Supérieure de Commerce
International School of Management

UiIC

Université Internationale
de Casablanca

LALIREATE INTERMATIOMAL LIMIVERSITIES

ECOLE VAUCANSON

ESC MONTPELLIER

&=
k / N J LA GRANDE ECOLE PAR APPRENTISSAGE
/ j / / ] DES BACHELIERS PROFESSIONNELS
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NoOs anciens éleves

-\/ LE TOURISME

L’ AUDIOVISUEL

e col e
supérieure
arts
visuels
marrakech

ECOLE SUPERIEURE DE
COMMERCE ET GESTION
HOTELLERIE INTERNATIONALE

L'EVENEMENTIEL

L' ANIMATION
L'EDUCATION DES JEUNES ENFANTS

FACULTE DE DROIT
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